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Der Geschéftsfuhrer des Langenfelder Dorfladens, Klaus Stellwag, die beiden
Vor-Ort-Ansprechpartner des Vertriebspartners ,tegut‘, Knut John und Ale-
xander Nonn, sowie dessen Geschéftsleitungsmitglied, Klaus-Peter Keil, und

Burgermeister Reinhard Streng. Foto: Petra Lauer
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LOKALES

Von neuem ,,Mittelpunkt® liberzeugt

Vertrag unterzeichnet: Vertriebspartner stellt Langenfelder Dorfladensortiment vor

LANGENFELD (p]) - Ein weiterer
Schritt bis zur Eroffnung des Lan-
genfelder Dorfladens wurde ge-
macht: Jetzt wurde der Vertrag mit
dem Vertriebspartner ,tegut“ un-
terzeichnet. Dessen Geschiftslei-
tungsmitglied Klaus-Peter Keil
zeigte sich ,restlos iiberzeugt” da-
von, dass Langenfeld der ,Mittel-
punkt des Unternehmens‘ werde.

Langenfeld sei eine tolle Gemein-
de, die etwas Tolles aufgebaut habe,
so Keil. Deshalb glaube er, dass die
Verantwortlichen eine falsche Rech-
nung gemacht haben. ,Nach dem,

was ich heute gesehen habe, bin ich
davon Uberzeugt, dass wir mehr Um-
satz machen werden, als wir ur-
spriinglich gedacht haben®, so Keil.
Letztlich werde der Erfolg des Dorf-
ladens an den Menschen vor Ort lie-
gen, denn sie missten dort einkau-
fen. Beim Langenfelder Dorfladen
seien so viele Menschen einbezogen
worden, die sich engagierten, dass er
sich nicht vorstellen kénne, dass das
Projekt scheitern werde.

Er begliickwiinschte die 6rtlichen
Verantwortlichen zu dem ,was hier
gemeinsam geschafft wurde“. Er
freue sich daher auf eine ,gute und

zukunftsweisende Zusammenar-
beit“, so Keil.

Das Sortiment bestehe aus iiber
6000 Artikeln, erklarte Knut John,
einer der beiden Vor-Ort-Ansprech-
partner der Lebensmittelkette. Dabei
gehe es auch darum, dass fir jede
Person vor Ort alles Bendétigte zur
Verfligung stehe. Viel Bio-Produkte,
Eigenmarken-Artikel, sogenanntes
Superfood, aber auch fiir besondere
Erndhrungsweisen bendétigte Le-
bensmittel stiinden in den Regalen.
Und - darauf legte John besonderen
Wert - lokal erzeugte Produkte. Die
seien in Franken ,sehr gut*.



